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Chương I. CHỈ DẪN NHÀ THẦU

Mục 1. Phạm vi gói chào hàng cạnh tranh
1. Ban Quản trị tòa nhà Sky City Towers 88 Láng Hạ mời nhà thầu tham gia chào hàng cạnh tranh được mô tả tại Chương IV – Yêu cầu đối với gói chào hàng cạnh tranh. 

- Tên gói chào hàng cạnh tranh: Sơn bả khu vực hành lang và sảnh Tòa nhà Towers 88 Láng Hạ.
2. Nguồn vốn (hoặc phương thức thu xếp vốn) để thực hiện gói chào hàng cạnh tranh: Quỹ bảo trì tòa nhà.

3. Phương thức đấu thầu: đấu thầu một túi hồ sơ

4. Loại hợp đồng: trọn gói.

5. Thời gian thực hiện hợp đồng: không vượt quá 45 ngày, trừ trường hợp có sự đồng ý của Chủ đầu tư. 

Mục 2. Hành vi bị cấm trong chào hàng cạnh tranh
Trong phạm vi gói chào hàng cạnh tranh này, các hành vi bị cấm trong đấu thầu bao gồm: 

1. Đưa, nhận, môi giới hối lộ.

2. Lợi dụng chức vụ quyền hạn để can thiệp bất hợp pháp vào hoạt động đấu thầu.

3. Thông thầu, bao gồm các hành vi sau đây:

a) Thỏa thuận về việc rút khỏi việc dự thầu hoặc rút đơn dự thầu được nộp trước đó để một hoặc các bên tham gia thỏa thuận thắng thầu;

b) Thỏa thuận để một hoặc nhiều bên chuẩn bị hồ sơ dự thầu cho các bên tham dự thầu để một bên thắng thầu;

c) Thỏa thuận về việc từ chối cung cấp hàng hóa, không ký hợp đồng thầu phụ hoặc các hình thức gây khó khăn khác cho các bên không tham gia thỏa thuận.

4. Nhà thầu cố ý cung cấp các thông tin không trung thực trong HSĐX làm sai lệch kết quả lựa chọn nhà thầu.

5. Nhà thầu chuyển nhượng cho nhà thầu khác phần công việc sau khi trúng thầu.

Mục 3. Tư cách hợp lệ của nhà thầu

Nhà thầu là tổ chức có tư cách hợp lệ khi đáp ứng các điều kiện sau đây:

1. Có giấy chứng nhận đăng ký doanh nghiệp, quyết định thành lập hoặc tài liệu có giá trị tương đương do cơ quan có thẩm quyền cấp;

2. Hạch toán tài chính độc lập;

3. Không đang trong quá trình giải thể; không bị kết luận đang lâm vào tình trạng phá sản hoặc nợ không có khả năng chi trả theo quy định của pháp luật; 

4. Không đang trong thời gian bị cấm tham dự thầu theo quy định của pháp luật về đấu thầu.      
Mục 4. Làm rõ, sửa đổi HSYC, khảo sát hiện trường

1. Làm rõ HSYC

Trong trường hợp cần làm rõ HSYC, nhà thầu phải gửi văn bản đề nghị làm rõ đến Chủ đầu tư muộn nhất trước ngày có thời điểm đóng thầu 03 ngày làm việc. Khi nhận được đề nghị làm rõ HSYC của nhà thầu, Chủ đầu tư sẽ có văn bản trả lời gửi cho nhà thầu có yêu cầu làm rõ và tất cả các nhà thầu khác đã nhận HSYC từ Chủ đầu tư, trong đó mô tả nội dung yêu cầu làm rõ nhưng không nêu tên nhà thầu đề nghị làm rõ. Trường hợp việc làm rõ dẫn đến phải sửa đổi HSYC thì Chủ đầu tư tiến hành sửa đổi HSYC theo thủ tục quy định tại Khoản 2 Mục này. 

2. Sửa đổi HSYC

Trường hợp sửa đổi HSYC, Chủ đầu tư sẽ gửi quyết định sửa đổi kèm theo những nội dung sửa đổi đến tất cả các nhà thầu đã nhận HSYC không muộn hơn tối thiểu là 03 ngày làm việc trước ngày có thời điểm đóng thầu, trường hợp không đủ 03 ngày làm việc thì Chủ đầu tư phải gia hạn thời điểm đóng.

Nhằm giúp nhà thầu có đủ thời gian để sửa đổi HSĐX, Chủ đầu tư có thể gia hạn thời điểm đóng thầu quy định tại khoản 1 Mục 11 Chương I – Chỉ dẫn nhà thầu bằng việc sửa đổi HSYC.

3. Khảo sát hiện trường
Nhà thầu được phép khảo sát hiện trường để phục vụ việc lập HSYC. Các chi phí, rủi ro trong quá trình khảo sát hiện trường do nhà thầu tự chi trả. Nhà thầu cần liên hệ trước với Chủ đầu tư để được bố trí tiếp cận hiện trường theo yêu cầu. 

Mục 5. Chi phí, đồng tiền, ngôn ngữ trong chào hàng

1. Nhà thầu phải chịu mọi chi phí liên quan đến quá trình tham dự chào hàng.
2. Đồng tiền tham dự chào hàng và đồng tiền thanh toán là VND. 
3. HSĐX cũng như tất cả văn bản và các tài liệu liên quan đến HSĐX được trao đổi giữa Chủ đầu tư và nhà thầu phải được viết bằng tiếng Việt. Các tài liệu và tư liệu bổ trợ trong HSĐX có thể được viết bằng ngôn ngữ khác, đồng thời kèm theo bản dịch sang tiếng Việt. Trường hợp thiếu bản dịch, nếu cần thiết, Chủ đầu tư có thể yêu cầu nhà thầu gửi bổ sung.

Mục 6. Thành phần của HSĐX

HSĐX do nhà thầu chuẩn bị phải bao gồm: 

1. Đơn chào hàng theo Mẫu số 01 Chương III – Biểu mẫu;

2. Bản cam kết thực hiện gói chào hàng cạnh tranh theo Mẫu số 05 Chương III – Biểu mẫu;

3. Tài liệu chứng minh tư cách hợp lệ của người ký đơn chào hàng, của nhà thầu và tài liệu chứng minh năng lực và kinh nghiệm của nhà thầu; 

4. Bảng tổng hợp giá chào theo Mẫu số 03 Chương III – Biểu mẫu. 


Mục 7. Giá chào và giảm giá

1. Giá chào ghi trong đơn chào hàng bao gồm toàn bộ chi phí để thực hiện gói chào hàng cạnh tranh (chưa tính giảm giá) theo yêu cầu của HSYC. 

2. Nhà thầu phải nộp HSĐX cho toàn bộ công việc nêu tại Mục 1 Chương này và ghi đơn giá, thành tiền cho tất cả các công việc nêu trong cột “Mô tả công việc mời thầu” tại Bảng tổng hợp giá chào quy định tại Mẫu số 05 Chương III - Biểu mẫu. 

Trường hợp tại cột “đơn giá ” và cột “thành tiền” của một mục mà nhà thầu không ghi giá trị hoặc ghi là “0” thì được coi là nhà thầu đã phân bổ giá của mục này vào các mục khác thuộc gói chào hàng cạnh tranh, nhà thầu phải có trách nhiệm thực hiện tất cả các công việc theo yêu cầu nêu trong HSYC và không được chủ đầu tư thanh toán trong quá trình thực hiện hợp đồng. 

3. Trường hợp nhà thầu có đề xuất giảm giá thì có thể ghi trực tiếp vào đơn chào hàng hoặc đề xuất riêng trong thư giảm giá. Trường hợp giảm giá, nhà thầu phải nêu rõ nội dung và cách thức giảm giá vào các hạng mục cụ thể. Trường hợp không nêu rõ cách thức giảm giá thì được hiểu là giảm đều theo tỷ lệ cho tất cả hạng mục. Trường hợp có thư giảm giá thì thư giảm giá có thể để cùng trong HSĐX hoặc nộp riêng song phải bảo đảm Chủ đầu tư nhận được trước thời điểm đóng thầu. Thư giảm giá sẽ được Chủ đầu tư bảo quản như một phần của HSĐX và được mở đồng thời cùng HSĐX của nhà thầu; trường hợp thư giảm giá không được mở cùng HSĐX và không được ghi vào biên bản mở thầu thì không có giá trị. 

4. Giá chào của nhà thầu phải bao gồm toàn bộ các khoản thuế, phí, lệ phí (nếu có) áp theo thuế suất, mức phí, lệ phí tại ngày có thời điểm đóng thầu theo quy định. Trường hợp nhà thầu tuyên bố giá chào không bao gồm thuế, phí, lệ phí (nếu có) thì HSĐX của nhà thầu sẽ bị loại. 
Mục 8. Thời gian có hiệu lực của HSĐX

1. Thời gian có hiệu lực của HSĐX là 60 ngày, kể từ ngày có thời điểm đóng thầu. HSĐX nào có thời hạn hiệu lực ngắn hơn quy định sẽ không được tiếp tục xem xét, đánh giá.

2. Trong trường hợp cần thiết trước khi hết thời hạn hiệu lực của HSĐX, Chủ đầu tư có thể đề nghị các nhà thầu gia hạn hiệu lực của HSĐX đồng thời yêu cầu nhà thầu gia hạn tương ứng thời gian có hiệu lực của bảo đảm dự thầu. Việc gia hạn, chấp nhận hoặc không chấp nhận gia hạn phải được thể hiện bằng văn bản. Nếu nhà thầu không chấp nhận việc gia hạn thì HSĐX của nhà thầu này không được xem xét tiếp và trong trường hợp này nhà thầu được nhận lại bảo đảm dự thầu. Nhà thầu chấp nhận đề nghị gia hạn không được phép thay đổi bất kỳ nội dung nào của HSĐX.

Mục 9. Bảo đảm dự thầu

1. Đồng thời việc nộp HSĐX, nhà thầu phải đặt cọc để thực hiện biện pháp bảo đảm dự thầu trước thời điểm đóng thầu.  

2. Nội dung và hiệu lực của đặt cọc bảo đảm dự thầu 

a) Giá trị và đồng tiền đặt cọc bảo đảm dự thầu: 10.000.000 VND (Mười triệu đồng chẵn).

b) Thời gian có hiệu lực của đặt cọc bảo đảm dự thầu: 60 ngày, kể từ ngày có thời điểm đóng thầu.

3. Đặt cọc bảo đảm dự thầu được coi là không hợp lệ khi thuộc một trong các trường hợp sau đây: có giá trị thấp hơn, thời gian hiệu lực ngắn hơn so với yêu cầu quy định tại khoản 2 Mục này.

4. Bên dự thầu không được nhận lại đặt cọc bảo đảm dự thầu trong trường hợp rút HSĐX sau thời điểm hết hạn nộp HSĐX (hay thời điểm đóng thầu), không ký hợp đồng hoặc từ chối thực hiện hợp đồng trong trường hợp trúng thầu.

5. Đặt cọc bảo đảm dự thầu được trả lại cho nhà thầu không trúng thầu trong thời hạn bảy ngày làm việc, kể từ ngày công bố kết quả đấu thầu.

Mục 10. Quy cách HSĐX 
1. Nhà thầu phải chuẩn bị 01 bản gốc ghi bên ngoài hồ sơ và túi đựng tương ứng là “BẢN GỐC HỒ SƠ ĐỀ XUẤT”. 

Trường hợp sửa đổi, thay thế HSĐX thì nhà thầu phải chuẩn bị 01 bản gốc sửa đổi. Trên trang bìa của các hồ sơ và túi đựng tương ứng phải ghi rõ “BẢN GỐC HỒ SƠ ĐỀ XUẤT SỬA ĐỔI”, hoặc “BẢN GỐC HỒ SƠ ĐỀ XUẤT THAY THẾ”.

2. Túi đựng HSĐX, HSĐX sửa đổi, HSĐX thay thế của nhà thầu phải được niêm phong và ghi rõ tên gói chào hàng cạnh tranh, tên nhà thầu, tên Chủ đầu tư. Chủ đầu tư có trách nhiệm bảo mật thông tin trong HSĐX của nhà thầu. 

3. Tất cả các thành phần của HSĐX nêu tại Mục 6 Chương I – Chỉ dẫn nhà thầu phải được ký bởi người đại diện hợp pháp của nhà thầu và kèm theo Giấy ủy quyền hợp lệ (nếu ủy quyền). 

4. Những chữ được ghi thêm, ghi chèn vào giữa các dòng, những chữ bị tẩy xóa hoặc viết đè lên sẽ chỉ được coi là hợp lệ nếu có chữ ký ở bên cạnh hoặc tại trang đó của người ký đơn chào hàng.

Mục 11. Nộp, rút, thay thế và sửa đổi HSĐX

1. Nhà thầu nộp trực tiếp hoặc gửi HSĐX theo đường bưu điện đến địa chỉ của Chủ đầu tư nhưng phải đảm bảo Chủ đầu tư nhận được trước thời điểm đóng thầu là 16 giờ 30 ngày    18 tháng 11 năm 2021.

2. Chủ đầu tư sẽ tiếp nhận HSĐX của tất cả nhà thầu nộp HSĐX trước thời điểm đóng thầu. Trường hợp nhà thầu nộp HSĐX sau thời điểm đóng thầu thì HSĐX bị loại và được trả lại nguyên trạng cho nhà thầu. 

3. Sau khi nộp, nhà thầu có thể rút lại HSĐX bằng cách gửi văn bản thông báo có chữ ký của người đại diện hợp pháp của nhà thầu đến Chủ đầu tư trước thời điểm đóng thầu. 

Trước thời điểm đóng thầu, nếu cần sửa đổi hoặc thay thế HSĐX thì nhà thầu nộp HSĐX thay thế hoặc HSĐX sửa đổi cho Chủ đầu tư với cách ghi thông tin nêu tại khoản 1, khoản 2 Mục 10 Chương I – Chỉ dẫn nhà thầu. 


Mục 12.  Mở thầu


1. Chủ đầu tư tiến hành mở công khai HSĐX của các nhà thầu vào lúc 19 giờ 30 ngày    18 tháng 11 năm 2021 trước sự chứng kiến của các nhà thầu tham dự lễ mở thầu (nếu có đăng ký tham gia). Việc mở thầu không phụ thuộc vào sự có mặt hay vắng mặt của đại diện nhà thầu tham dự chào hàng. 

2. Việc mở thầu được thực hiện đối với từng HSĐX theo thứ tự chữ cái tên của nhà thầu và theo trình tự sau đây:

a) Kiểm tra niêm phong;

b) Mở bản gốc HSĐX và đọc to, rõ tối thiểu những thông tin sau: tên nhà thầu, bản gốc, số lượng bản chụp, giá chào ghi trong đơn và bảng tổng hợp giá chào, giá trị giảm giá (nếu có), thời gian có hiệu lực của HSĐX, thời gian thực hiện hợp đồng, giá trị của bảo đảm dự thầu, thời gian có hiệu lực của bảo đảm dự thầu và các thông tin khác mà Chủ đầu tư thấy cần thiết. Chỉ những thông tin về giảm giá được đọc trong lễ mở thầu mới được tiếp tục xem xét và đánh giá;

c) Đại diện của Chủ đầu tư phải ký xác nhận vào bản gốc đơn chào hàng, giấy ủy quyền, bảo đảm dự thầu, bảng tổng hợp giá chào, thư giảm giá (nếu có), bản cam kết thực hiện gói chào hàng cạnh tranh. Chủ đầu tư không được loại bỏ bất kỳ HSĐX nào khi mở thầu, trừ các HSĐX nộp sau thời điểm đóng thầu.

3. Chủ đầu tư phải lập biên bản mở thầu trong đó bao gồm các thông tin quy định tại khoản 2 Mục này. Biên bản mở thầu phải được ký xác nhận bởi đại diện của Chủ đầu tư và các nhà thầu tham dự lễ mở thầu (nếu có). Việc thiếu chữ ký của nhà thầu trong biên bản sẽ không làm cho biên bản mất ý nghĩa và mất hiệu lực. 
Mục 13.  Làm rõ HSĐX

1. Sau khi mở thầu, nhà thầu có trách nhiệm làm rõ HSĐX theo yêu cầu của Chủ đầu tư. 

2. Chủ đầu tư có trách nhiệm tiếp nhận những tài liệu làm rõ của nhà thầu để xem xét, đánh giá; các tài liệu làm rõ về tư cách hợp lệ, năng lực và kinh nghiệm được coi như một phần của HSĐX.
3. Việc làm rõ phải bảo đảm không làm thay đổi bản chất của nhà thầu, không làm thay đổi nội dung cơ bản của HSĐX đã nộp và không thay đổi giá chào.

Mục 14. Đánh giá HSĐX và thương thảo hợp đồng


1. Việc đánh giá HSĐX được thực hiện theo quy định tại Chương II – Tiêu chuẩn đánh giá HSĐX. Nhà thầu có giá chào sau sửa lỗi, hiệu chỉnh sai lệch, trừ đi giảm giá và sau khi tính ưu đãi thấp nhất được xếp hạng thứ nhất và được mời vào thương thảo hợp đồng. 

2. Việc thương thảo hợp đồng dựa trên các tài liệu sau: báo cáo đánh giá HSĐX; HSĐX và các tài liệu làm rõ HSĐX (nếu có) của  nhà thầu; HSYC. 

3. Nguyên tắc thương thảo hợp đồng như sau:

a) Không tiến hành thương thảo đối với các nội dung nhà thầu đã chào theo đúng yêu cầu nêu trong HSYC; 

b) Trong quá trình đánh giá HSĐX và thương thảo hợp đồng, nếu phát hiện hạng mục công việc, khối lượng mời thầu nêu trong Bảng tổng hợp giá chào thiếu so với hồ sơ thiết kế thì Chủ đầu tư yêu cầu nhà thầu bổ sung khối lượng công việc thiếu đó trên cơ sở đơn giá đã chào; trường hợp trong HSĐX chưa có đơn giá thì Chủ đầu tư báo cáo chủ đầu tư xem xét, quyết định việc áp đơn giá nêu trong dự toán đã phê duyệt đối với khối lượng công việc thiếu so với hồ sơ thiết kế hoặc đơn giá của nhà thầu khác đã vượt qua bước đánh giá về kỹ thuật nếu đơn giá này thấp hơn đơn giá đã phê duyệt trong dự toán gói chào hàng cạnh tranh;

c) Khi thương thảo hợp đồng đối với phần sai lệch thiếu, trường hợp trong HSĐX của nhà thầu không có đơn giá tương ứng với phần sai lệch thì phải lấy mức đơn giá dự thầu thấp nhất trong số các HSĐX của nhà thầu khác đáp ứng yêu cầu về kỹ thuật hoặc lấy mức đơn giá trong dự toán được duyệt nếu chỉ có duy nhất nhà thầu này vượt qua bước đánh giá về kỹ thuật để làm cơ sở thương thảo đối với sai lệch thiếu đó. 

4. Nội dung thương thảo hợp đồng:

a) Thương thảo về những nội dung chưa đủ chi tiết, chưa rõ hoặc chưa phù hợp, thống nhất giữa HSYC và HSĐX, giữa các nội dung khác nhau trong HSĐX có thể dẫn đến các phát sinh, tranh chấp hoặc ảnh hưởng đến trách nhiệm của các bên trong quá trình thực hiện hợp đồng;

b) Thương thảo về các sai lệch do nhà thầu phát hiện và đề xuất trong HSĐX (nếu có); 

c) Thương thảo về nhân sự chủ chốt

Trong quá trình thương thảo, nhà thầu không được thay đổi nhân sự chủ chốt đã đề xuất trong HSĐX, trừ trường hợp do thời gian đánh giá HSĐX kéo dài hơn so với quy định hoặc vì lý do bất khả kháng mà các vị trí nhân sự chủ chốt do nhà thầu đã đề xuất không thể tham gia thực hiện hợp đồng. Trong trường hợp đó, nhà thầu được quyền thay đổi nhân sự khác nhưng phải bảo đảm nhân sự dự kiến thay thế có trình độ, kinh nghiệm và năng lực tương đương hoặc cao hơn với nhân sự đã đề xuất và nhà thầu không được thay đổi giá chào;

d) Thương thảo về các vấn đề phát sinh trong quá trình lựa chọn nhà thầu (nếu có) nhằm mục tiêu hoàn thiện các nội dung chi tiết của gói chào hàng cạnh tranh;

đ) Thương thảo về các nội dung cần thiết khác.

5. Trong quá trình thương thảo hợp đồng, các bên tham gia thương thảo tiến hành hoàn thiện dự thảo văn bản hợp đồng và phụ lục hợp đồng. Trường hợp thương thảo không thành công, Chủ đầu tư quyết định mời nhà thầu xếp hạng tiếp theo vào thương thảo. 

Mục 15. Điều kiện xét duyệt trúng thầu

Nhà thầu được xem xét, đề nghị trúng thầu khi đáp ứng đủ các điều kiện sau đây:

1. Có HSĐX hợp lệ;

2. Có năng lực và kinh nghiệm đáp ứng yêu cầu quy định tại Mục 2 Chương II – Tiêu chuẩn đánh giá HSĐX;

3. Các nội dung về kỹ thuật đáp ứng yêu cầu quy định tại Mục 3 Chương II – Tiêu chuẩn đánh giá HSĐX; 

4. Có sai lệch thiếu không quá 10% giá chào;

5. Có giá chào sau sửa lỗi, hiệu chỉnh sai lệch, trừ đi giá trị giảm giá và sau khi tính ưu đãi (nếu có) thấp nhất;

6. Có giá đề nghị trúng thầu không vượt dự toán gói chào hàng cạnh tranh được phê duyệt của Chủ đầu tư. 
Mục 16. Thông báo kết quả lựa chọn nhà thầu

1. Kết quả lựa chọn nhà thầu sẽ được gửi đến tất cả nhà thầu tham dự chào hàng theo đường bưu điện. 
2. Kết quả thông báo của Chủ đầu tư có giá trị ngay lập tức, Chủ đầu tư không có nghĩa vụ phải phản hồi bất kỳ thắc mắc nào của nhà thầu không được lựa chọn.

Mục 17. Điều kiện ký kết hợp đồng

1. Tại thời điểm ký kết hợp đồng, HSĐX của nhà thầu được lựa chọn còn hiệu lực.

2. Tại thời điểm ký kết hợp đồng, nhà thầu được lựa chọn phải bảo đảm vẫn đáp ứng yêu cầu về năng lực để thực hiện gói chào hàng cạnh tranh. Trường hợp cần thiết, chủ đầu tư tiến hành xác minh thông tin về năng lực, kinh nghiệm của nhà thầu, nếu vẫn đáp ứng yêu cầu để thực hiện gói chào hàng cạnh tranh thì mới tiến hành ký kết hợp đồng. Trường hợp thực tế nhà thầu không còn đáp ứng cơ bản yêu cầu về năng lực, kinh nghiệm theo quy định nêu trong HSYC thì chủ đầu tư sẽ từ chối ký kết hợp đồng với nhà thầu. Khi đó, chủ đầu tư sẽ hủy quyết định phê duyệt kết quả lựa chọn nhà thầu và mời nhà thầu xếp hạng tiếp theo vào thương thảo hợp đồng.

Mục 18. Bảo đảm thực hiện hợp đồng

1. Trước khi hợp đồng có hiệu lực, nhà thầu trúng thầu phải cung cấp một bảo đảm thực hiện hợp đồng theo hình thức thư bảo lãnh do tổ chức tín dụng hoặc chi nhánh ngân hàng nước ngoài được thành lập theo pháp luật Việt Nam phát hành hoặc đặt cọc bằng tiền mặt với giá trị và nội dung theo quy định tại Điều 9 Chương V - Dự thảo hợp đồng ban hành kèm HSYC này. Trường hợp nhà thầu sử dụng thư bảo lãnh thực hiện hợp đồng thì phải lập theo Mẫu số 6 Chương V hoặc một mẫu khác được chủ đầu tư chấp thuận. 

2. Nhà thầu không được hoàn trả bảo đảm thực hiện hợp đồng trong trường hợp sau đây:

a) Từ chối thực hiện hợp đồng khi hợp đồng có hiệu lực;

b) Vi phạm thỏa thuận trong hợp đồng;

c) Thực hiện hợp đồng chậm tiến độ do lỗi của mình nhưng từ chối gia hạn hiệu lực của bảo đảm thực hiện hợp đồng.
Mục  19. Theo dõi, giám sát quá trình lựa chọn nhà thầu

Khi phát hiện hành vi, nội dung không phù hợp quy định của pháp luật, nhà thầu có trách nhiệm thông báo cho tổ chức, cá nhân thực hiện nhiệm vụ theo dõi, giám sát theo địa chỉ sau: Ông Đặng Trọng Hiếu – Trưởng Ban Quản trị Tòa nhà Sky City Towers 88 Láng Hạ - Tầng KT - Sky City Towers - 88 Láng Hạ, Đống Đa, Hà Nội. 

Chương II. TIÊU CHUẨN ĐÁNH GIÁ HSĐX

Mục 1. Kiểm tra và đánh giá tính hợp lệ của HSĐX

1.1. Kiểm tra HSĐX


Kiểm tra các thành phần của HSĐX theo yêu cầu tại Mục 6 Chương I – Chỉ dẫn nhà thầu.
1.2. Tiêu chí đánh giá tính hợp lệ của HSĐX

HSĐX của nhà thầu được đánh giá là hợp lệ khi đáp ứng đầy đủ các nội dung sau đây:

a) Có bản gốc HSĐX;


b) Có đơn chào hàng được đại diện hợp pháp của nhà thầu ký tên, đóng dấu (nếu có) theo yêu cầu của HSYC;

c) Thời gian thực hiện hợp đồng nêu trong đơn chào hàng phải đáp ứng yêu cầu nêu trong HSYC; 

d) Giá chào ghi trong đơn chào hàng phải cụ thể, cố định bằng số, bằng chữ và phải phù hợp, logic với bảng tổng hợp giá chào, không đề xuất các giá chào khác nhau hoặc có kèm theo điều kiện gây bất lợi cho chủ đầu tư, Chủ đầu tư;

đ) Thời gian có hiệu lực của HSĐX đáp ứng yêu cầu nêu tại Mục 8 Chương I – Chỉ dẫn nhà thầu; 

e) Có bảo đảm dự thầu đáp ứng yêu cầu nêu tại Mục 9 Chương I – Chỉ dẫn nhà thầu; 

g) Không có tên trong hai hoặc nhiều HSĐX với tư cách là nhà thầu chính (nhà thầu độc lập hoặc thành viên trong liên danh);  

h) Nhà thầu bảo đảm tư cách hợp lệ theo quy định tại Mục 3 Chương I – Chỉ dẫn nhà thầu. 

Nhà thầu có HSĐX hợp lệ được xem xét, đánh giá tiếp về năng lực, kinh nghiệm.

Mục 2. Tiêu chuẩn đánh giá về năng lực và kinh nghiệm

Các tiêu chí đánh giá về năng lực và kinh nghiệm của nhà thầu theo bảng dưới đây sẽ được đánh giá là đạt khi đảm bảo 100% yêu cầu.

  Nhà thầu tham gia đấu thầu phải đạt được các tiêu chí về năng lực kinh nghiệm mới được tiếp tục đánh giá về mặt kỹ thuật để so sánh. Đối với các nhà thầu liên danh, các yêu cầu phải được đáp ứng ít nhất bởi một thành viên liên danh.
	STT
	Nội dung yêu cầu
	Đánh giá Đạt
	Đánh giá không đạt

	1
	Năng lực và kinh nghiệm
	 
	

	
	1.1 Kinh nghiệm chung về thi công xây lắp: Số năm hoạt động trong lĩnh vực thi công sơn bả trong hoặc ngoài nhà với tư cách là nhà thầu chính, nhà thầu phụ hoặc một thành viên liên danh hoặc nhà thầu tự thực hiện tại Việt Nam
	Có thực hiện công trình thi công sơn bả trong hoặc ngoài nhà từ trên 02 năm trở lên.
	Có thực hiện công trình thi công sơn bả trong hoặc ngoài nhà ít hơn 02 năm

	
	1.2 Kinh nghiệm thực hiện gói chào hàng cạnh tranh tương tự: Số lượng các hợp đồng thi công tương tự đã thực hiện với tư cách là nhà thầu chính, nhà thầu phụ hoặc một thành viên liên danh hoặc nhà thầu tự thực hiện tại Việt Nam trong thời gian 03 năm gần đây 2018, 2019, 2020.
	 ≥ 02 hợp đồng thi công sơn bả các công trình cao tầng từ 20 tầng trở lên, khách sạn (hoặc tương đương)
	< 02 hợp đồng thi công sơn bả các công trình cao tầng từ 20 tầng trở lên, khách sạn (hoặc tương đương)

	
	1.3.Nhân sự chủ chốt:
	
	

	
	1.3.1 Chỉ huy trưởng công trường (nhà thầu phải có bản cam kết về việc đáp ứng điều kiện này)
	- Trình độ chuyên ngành kỹ sư xây dựng

- Có kinh nghiệm tối thiểu 02 năm trong hoạt động xây dựng.

- Đã là chỉ huy trưởng tối thiểu 1 công trình thi công sơn bả công trình cao tầng từ 20 tầng trở lên, khách sạn (hoặc tương đương) trong 05 năm 2016-2021
	- Không có trình độ chuyên ngành kỹ sư xây dựng

- Không đủ 02 năm kinh nghiệm trong hoạt động xây dựng

- Chưa từng là kỹ sư trưởng thi công công trình sơn bả công trình cao tầng từ 20 tầng trở lên, khách sạn (hoặc tương đương) trong 05 năm trở lại đây (2016 – 2021)

	
	1.3.2 Nhân sự khác (nhà thầu phải có bản cam kết về việc đáp ứng điều kiện này)
	10 công nhân kỹ thuật được đào tạo phù hợp với công việc đảm nhận tham gia công trình
	Không đủ 10 công nhân kỹ thuật được đào tạo phù hợp với công việc đảm nhận tham gia công trình

	
	1.4. Máy móc thiết bị thi công chủ yếu: Kê khai danh mục máy móc thiết bị đưa vào thi công công trình
	Có bảng kê danh mục thiết bị thi công
	Không có bảng kê danh mục thiết bị thi công

	2
	Năng lực tài chính
	 
	

	
	Doanh thu trung bình hàng năm trong 03 năm gần đây trong hoạt động xây dựng (2018, 2019, 2020). 
	≥  01 tỷ đồng
	 <  01 tỷ đồng

	3
	Lịch sử hoàn thành tốt hợp đồng không bị kiện tụng vì vi phạm hoặc thực hiện không tốt các hợp đồng kinh tế (nhà thầu phải có bản cam kết về việc này).
	Có cam kết về việc này trong 02 năm gần đây 2019, 2020
	Không có cam kết về việc này trong 02 năm gần đây 2019, 2020


Mục 3. Tiêu chuẩn đánh giá về kỹ thuật

HSĐX đạt tất cả các tiêu chỉ kỹ thuật theo bảng dưới đây sẽ được đánh giá là đạt yêu khi đảm bảo 80/100 điểm. Các Nhà thầu đạt về yêu cầu về mặt kỹ thuật và được tiếp tục đánh giá về gói tài chính.

	STT
	Nội dung đánh giá
	Đánh giá
	Điểm đánh giá

	
	
	Đạt
	Không đạt
	

	(1)
	(2)
	(3)
	(4)
	(5)

	1
	Mức độ đáp ứng yêu cầu kỹ thuật của vật liệu
	 
	 
	30

	1.1
	Danh mục vật tư sơn, bả
	Có bảng kê danh mục vật liệu đưa vào thi công đầy đủ chủng loại, thông số kỹ thuật đáp ứng yêu cầu của hồ sơ yêu cầu chào hàng cạnh tranh
	Không có bảng kê danh mục vật liệu đưa vào thi công  đầy đủ chủng loại, thông số kỹ thuật đáp ứng yêu cầu của hồ sơ yêu cầu chào hàng cạnh tranh 
	10

	1.2
	Đảm bảo về vật liệu cung cấp cho công trình
	Có thỏa thuận hoặc hợp đồng nguyên tắc của nhà sản xuất về cung cấp và đáp ứng yêu cầu vật liệu theo tiên lượng mời thầu. 
	Không có thỏa thuận hoặc hợp đồng nguyên tắc của nhà sản xuất về cung cấp và đáp ứng yêu cầu vật liệu theo tiên lượng mời thầu.
	20

	2
	Hệ thống tổ chức và nhân sự
	 
	 
	20

	2.1
	Sơ đồ hệ thống tổ chức của nhà thầu tại công trường:
	Có sơ đồ tổ chức phân rõ chức năng nhiệm vụ của các bộ phận, cá nhân.
	Không có sơ đồ tổ chức phân rõ chức năng nhiệm vụ của các bộ phận, cá nhân.
	10

	
	
	Có các bộ phận quản lý tiến độ, kỹ thuật, chất lượng, hồ sơ chất lượng - khối lượng, vật tư, máy móc, thiết bị, an toàn, an ninh, môi trường, kho bãi...
	Không có các bộ phận quản lý tiến độ, kỹ thuật, chất lượng, hồ sơ chất lượng - khối lượng, vật tư, máy móc, thiết bị, an toàn, an ninh, môi trường, kho bãi...
	

	2.3
	Nhân sự khác
	Bố trí cán bộ kỹ thuật giám sát thi công đủ năng lực theo qui định cho từng công tác sản xuất, lắp đặt
	Không có cán bộ kỹ thuật giám sát thi công đủ năng lực theo qui định cho từng công tác sản xuất, lắp đặt
	10

	3
	Phương án, biện pháp thi công và nghiệm thu
	
	
	20

	
	
	Có thuyết minh biện pháp bả tường, sơn lót, sơn phủ đảm bảo chất lượng, mỹ quan; biện pháp bao che, vệ sinh trong thi công
	Không có thuyết minh, bản vẽ biện pháp bả tường, sơn lót, sơn phủ đảm bảo chất lượng, mỹ quan; ; biện pháp bao che, vệ sinh trong thi công
	10

	
	
	Có cam kết về giám sát thi công và tham gia nghiệm thu công trình của nhà sản (bảo đảm chất lượng đúng theo khuyến cáo của nhà sản xuất) 
	Không có cam kết về giám sát thi công và tham gia nghiệm thu công trình của nhà sản (bảo đảm chất lượng đúng theo khuyến cáo của nhà sản xuất) 
	10

	4
	Tiến độ thi công
	Tổng tiến độ thi công ≤ 45 ngày
	- Tổng tiến độ thi công > 45 ngày
	20

	5
	Thời hạn bảo hành
	> 12 tháng
	≤ 12 tháng.
	10


Mục 4. Xác định giá chào
Cách xác định giá chào thấp nhất theo các bước sau: 
Bước 1: Xác định giá chào;

Bước 2: Sửa lỗi thực hiện theo quy định tại ghi chú (1);

Bước 3: Hiệu chỉnh sai lệch thực hiện theo quy định tại ghi chú (2);

Bước 4: Xác định giá chào sau sửa lỗi, hiệu chỉnh sai lệch trừ đi giá trị giảm giá (nếu có);

Bước 5: Xếp hạng nhà thầu. HSĐX có giá chào sau sửa lỗi, hiệu chỉnh sai lệch, trừ đi giá trị giảm giá (nếu có) và cộng giá trị ưu đãi (nếu có) thấp nhất được xếp hạng thứ nhất. 
Ghi chú:

(1) Sửa lỗi:

Việc sửa lỗi số học và các lỗi khác được tiến hành theo nguyên tắc sau đây:

a) Lỗi số học bao gồm những lỗi do thực hiện các phép tính cộng, trừ, nhân, chia không chính xác khi tính toán giá chào. Trường hợp không nhất quán giữa đơn giá và thành tiền thì lấy đơn giá làm cơ sở cho việc sửa lỗi; nếu phát hiện đơn giá có sự sai khác bất thường do lỗi hệ thập phân (10 lần, 100 lần, 1.000 lần) thì thành tiền là cơ sở cho việc sửa lỗi. Trường hợp tại cột “đơn giá” và cột “thành tiền” nhà thầu không ghi giá trị hoặc ghi là “0” thì được coi là nhà thầu đã phân bổ giá của công việc này vào các công việc khác thuộc gói chào hàng cạnh tranh, nhà thầu phải có trách nhiệm thực hiện hoàn thành các công việc này theo đúng yêu cầu nêu trong HSYC và được thanh toán theo đúng giá đã chào. 

b) Các lỗi khác:

- Tại cột thành tiền đã được điền đầy đủ giá trị nhưng không có đơn giá tương ứng thì đơn giá được xác định bổ sung bằng cách chia thành tiền cho số lượng; khi có đơn giá nhưng cột thành tiền bỏ trống thì giá trị cột thành tiền sẽ được xác định bổ sung bằng cách nhân số lượng với đơn giá; nếu một nội dung nào đó có điền đơn giá và giá trị tại cột thành tiền nhưng bỏ trống số lượng thì số lượng bỏ trống được xác định bổ sung bằng cách chia giá trị tại cột thành tiền cho đơn giá của nội dung đó. Trường hợp số lượng được xác định bổ sung nêu trên khác với số lượng nêu trong HSYC thì giá trị sai khác đó là sai lệch về phạm vi cung cấp và được hiệu chỉnh theo quy định tại Bước 3;

- Lỗi nhầm đơn vị tính: sửa lại cho phù hợp với yêu cầu nêu trong HSYC;

- Lỗi nhầm đơn vị: sử dụng dấu "," (dấu phẩy) thay cho dấu "." (dấu chấm) và ngược lại thì được sửa lại cho phù hợp theo cách viết của Việt Nam. Khi Chủ đầu tư cho rằng dấu phẩy hoặc dấu chấm trong đơn giá nhà thầu chào rõ ràng đã bị đặt sai chỗ thì trong trường hợp này thành tiền của hạng mục sẽ có ý nghĩa quyết định và đơn giá sẽ được sửa lại;

- Nếu có sai sót khi cộng các khoản tiền để ra tổng số tiền thì sẽ sửa lại tổng số tiền theo các khoản tiền;

- Nếu có sự khác biệt giữa con số và chữ viết thì lấy chữ viết làm cơ sở pháp lý cho việc sửa lỗi. Nếu chữ viết sai thì lấy con số sau khi sửa lỗi theo quy định tại Mục này làm cơ sở pháp lý.

(2) Hiệu chỉnh sai lệch:

a) Trường hợp có sai lệch về phạm vi cung cấp thì giá trị phần chào thiếu sẽ được cộng thêm vào, giá trị phần chào thừa sẽ được trừ đi theo mức đơn giá tương ứng trong HSĐX của nhà thầu có sai lệch; 

Trường hợp một hạng mục trong HSĐX của nhà thầu có sai lệch không có đơn giá thì lấy mức đơn giá cao nhất đối với hạng mục này trong số các HSĐX của nhà thầu khác vượt qua bước đánh giá về kỹ thuật để làm cơ sở hiệu chỉnh sai lệch; trường hợp trong HSĐX của các nhà thầu vượt qua bước đánh giá về kỹ thuật không có đơn giá của hạng mục này thì lấy đơn giá trong dự toán được duyệt của gói chào hàng cạnh tranh làm cơ sở hiệu chỉnh sai lệch;

Trường hợp chỉ có một nhà thầu duy nhất vượt qua bước đánh giá về kỹ thuật thì tiến hành hiệu chỉnh sai lệch trên cơ sở lấy mức đơn giá tương ứng trong HSĐX của nhà thầu này; trường hợp HSĐX của nhà thầu không có đơn giá tương ứng thì lấy mức đơn giá trong dự toán của gói chào hàng cạnh tranh được duyệt làm cơ sở hiệu chỉnh sai lệch.

b) Trường hợp nhà thầu có thư giảm giá, việc sửa lỗi và hiệu chỉnh sai lệch được thực hiện trên cơ sở giá chào chưa trừ đi giá trị giảm giá. Tỷ lệ phần trăm (%) của sai lệch thiếu được xác định trên cơ sở so với giá chào ghi trong đơn chào hàng.

Chương III. BIỂU MẪU
Mẫu số 01

ĐƠN CHÀO HÀNG(1)

Ngày:____ [Điền ngày tháng năm ký đơn chào hàng]

Tên gói chào hàng cạnh tranh: Sơn bả khu vực hành lang và sảnh tòa nhà
Tên dự án: Chung cư Sky City Towers 88 Láng Hạ
Kính gửi: Ban Quản trị tòa nhà Sky City Towers 88 Láng Hạ
Sau khi nghiên cứu hồ sơ yêu cầu và văn bản sửa đổi hồ sơ yêu cầu số___[Ghi số của văn bản sửa đổi, nếu có] mà chúng tôi đã nhận được, chúng tôi,____ [Ghi tên nhà thầu], có địa chỉ tại ____[Ghi địa chỉ của nhà thầu] cam kết thực hiện gói chào hàng cạnh tranh Sơn bả khu vực hành lang và sảnh tòa nhà theo đúng yêu cầu của hồ sơ yêu cầu với tổng số tiền là ____[Ghi giá trị bằng số, bằng chữ và đồng tiền](2) cùng với biểu giá kèm theo. 

Thời gian thực hiện hợp đồng là ____ [Ghi thời gian để thực hiện xong tất cả nội dung công việc theo yêu cầu của gói chào hàng cạnh tranh](3).

Chúng tôi cam kết:

1. Chỉ tham gia trong một hồ sơ đề xuất này với tư cách là nhà thầu chính.

2. Không đang trong quá trình giải thể; không bị kết luận đang lâm vào tình trạng phá sản hoặc nợ không có khả năng chi trả theo quy định của pháp luật.

3. Không vi phạm quy định về bảo đảm cạnh tranh trong đấu thầu.

4. Không thực hiện hành vi bị cấm trong đấu thầu khi tham dự gói chào hàng cạnh tranh này.

5. Những thông tin kê khai trong hồ sơ đề xuất là trung thực.

Nếu hồ sơ đề xuất của chúng tôi được chấp nhận, chúng tôi sẽ thực hiện biện pháp bảo đảm thực hiện hợp đồng theo quy định của hồ sơ yêu cầu. 

Hồ sơ đề xuất này có hiệu lực trong thời gian ____ ngày(4), kể từ ngày ____ tháng ____ năm ____ (5).


Đại diện hợp pháp của nhà thầu(6)


[Ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu]

Ghi chú:
(1) Nhà thầu lưu ý điền đầy đủ và chính xác các thông tin về tên của Chủ đầu tư, nhà thầu, thời gian có hiệu lực của hồ sơ đề xuất, được đại diện hợp pháp của nhà thầu ký tên, đóng dấu (nếu có).


(2) Giá chào ghi trong đơn chào hàng phải cụ thể, cố định bằng số, bằng chữ và phải phù hợp, logic với tổng giá chào hàng ghi trong biểu giá tổng hợp, không đề xuất các giá chào khác nhau hoặc có kèm theo điều kiện gây bất lợi cho chủ đầu tư, Chủ đầu tư.

(3) Thời gian thực hiện hợp đồng nêu trong đơn chào hàng phải phù hợp với đề xuất về kỹ thuật và yêu cầu về tiến độ nêu tại Mục 2 Chương IV – Yêu cầu đối với gói chào hàng cạnh tranh.

(4) Ghi số ngày có hiệu lực theo đúng yêu cầu của HSYC.
(5) Ghi ngày đóng thầu theo quy định của HSYC.
(6) Trường hợp đại diện theo pháp luật của nhà thầu ủy quyền cho cấp dưới ký đơn chào hàng thì phải gửi kèm theo Giấy ủy quyền theo Mẫu số 2 Chương này; trường hợp tại điều lệ công ty hoặc tại các tài liệu khác liên quan có phân công trách nhiệm cho cấp dưới ký đơn chào hàng thì phải gửi kèm theo các văn bản này (không cần lập Giấy ủy quyền theo Mẫu số 02 Chương này). Nếu nhà thầu trúng thầu, trước khi ký kết hợp đồng, nhà thầu phải trình chủ đầu tư bản chụp được chứng thực các văn bản này. 

Mẫu số 02

GIẤY ỦY QUYỀN (1)
Hôm nay, ngày ____ tháng ____ năm ____, tại ____
Tôi là _ [Ghi tên, số CMND hoặc số hộ chiếu, chức danh của người đại diện theo pháp luật của nhà thầu], là người đại diện theo pháp luật của _ [Ghi tên nhà thầu] có địa chỉ tại _ [Ghi địa chỉ của nhà thầu] bằng văn bản này ủy quyền cho _ [Ghi tên, số CMND hoặc số hộ chiếu, chức danh của người được ủy quyền] thực hiện các công việc sau đây trong quá trình tham gia đấu thầu gói chào hàng cạnh tranh _ [Ghi tên gói chào hàng cạnh tranh] thuộc dự án_ [Ghi tên dự án] do _ [Ghi tên Chủ đầu tư] tổ chức:
[- Ký đơn chào hàng;

 - Ký các văn bản, tài liệu để giao dịch với Chủ đầu tư trong quá trình tham dự nhà thầu, kể cả văn bản đề nghị làm rõ hồ sơ yêu cầu và văn bản giải trình, làm rõ hồ sơ đề xuất;

- Tham gia quá trình thương thảo, hoàn thiện hợp đồng;

- Ký đơn kiến nghị trong trường hợp nhà thầu có kiến nghị;

- Ký kết hợp đồng với chủ đầu tư nếu được lựa chọn.] (2)
Người được ủy quyền nêu trên chỉ thực hiện các công việc trong phạm vi ủy quyền với tư cách là đại diện hợp pháp của ____ [Ghi tên nhà thầu]. ____ [Ghi tên nhà thầu] chịu trách nhiệm hoàn toàn về những công việc do ____ [Ghi tên người được ủy quyền] thực hiện trong phạm vi ủy quyền. 

Giấy ủy quyền có hiệu lực kể từ ngày ____ đến ngày  ____(3). Giấy ủy quyền này được lập thành ____ bản có giá trị pháp lý như nhau, người ủy quyền giữ ____ bản, người được ủy quyền giữ ____ bản.
	Người được ủy quyền

[Ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu (nếu có)]
	Người ủy quyền

[Ghi tên người đại diện theo pháp luật của nhà thầu, chức danh, ký tên và đóng dấu]


Ghi chú:

(1) Trường hợp ủy quyền thì bản gốc giấy ủy quyền phải được gửi cho Chủ đầu tư cùng với đơn chào hàng. Việc ủy quyền của người đại diện theo pháp luật của nhà thầu cho cấp phó, cấp dưới, giám đốc chi nhánh, người đứng đầu văn phòng đại diện của nhà thầu để thay mặt cho người đại diện theo pháp luật của nhà thầu thực hiện một hoặc các nội dung công việc nêu trên đây. Việc sử dụng con dấu trong trường hợp được ủy quyền có thể là dấu của nhà thầu hoặc dấu của đơn vị mà cá nhân liên quan được ủy quyền. Người được ủy quyền không được tiếp tục ủy quyền cho người khác.

(2) Phạm vi ủy quyền bao gồm một hoặc nhiều công việc nêu trên.

(3) Ghi ngày có hiệu lực và ngày hết hiệu lực của giấy ủy quyền phù hợp với quá trình tham gia đấu thầu.

Mẫu số 03
BẢNG TỔNG HỢP GIÁ CHÀO

Chủ đầu tư sẽ đưa ra danh sách các hạng mục công việc của gói chào hàng cạnh tranh trong cột “Mô tả công việc mời thầu” cùng với đơn vị đo lường và khối lượng mời thầu tương ứng, phù hợp với thiết kế bản vẽ thi công đính kèm HSYC này. Mỗi hạng mục sẽ được mô tả chi tiết để hướng dẫn rõ ràng cho nhà thầu, bao gồm: loại công việc, phạm vi công việc, mức độ phức tạp, tiêu chuẩn yêu cầu. 

Khi tham dự thầu, nhà thầu phải chịu trách nhiệm tìm hiểu, tính toán và chào đầy đủ các loại thuế, phí, lệ phí (nếu có). Giá chào của nhà thầu phải bao gồm chi phí dự phòng và các chi phí về thuế, phí, lệ phí (nếu có) theo thuế suất, mức phí, lệ phí tại thời điểm 28 ngày trước ngày có thời điểm đóng thầu theo quy định. Trường hợp nhà thầu tuyên bố giá chào không bao gồm thuế, phí, lệ phí thì HSĐX của nhà thầu sẽ bị loại.

	STT
	Mô tả công việc mời thầu(1)
	Yêu cầu kỹ thuật/Chỉ dẫn kỹ thuật(2)
	Đơn vị tính(3)
	Khối lượng mời thầu(4)
	Đơn giá (5)
	Thành tiền(6)

	I
	Hạng mục 1
	A

	
	
	
	
	
	
	

	II
	Hạng mục 2
	B

	
	
	
	
	
	
	

	III
	Hạng mục…
	…

	…
	….
	
	
	
	
	

	Giá chào (A + B + …)

(Kết chuyển sang đơn chào hàng, trang số ….)
	


Đại diện hợp pháp của nhà thầu

[Ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu]
Ghi chú: 

- Cột (1) (2) (3) (4) do Chủ đầu tư ghi cho phù hợp với gói chào hàng cạnh tranh.

- Cột (5) (6) do nhà thầu chào. 


Mẫu số 04
BẢN KÊ KHAI NHÂN SỰ CHỦ CHỐT(1)

	1.
	Vị trí công việc: [ghi cụ thể vị trí công việc đảm nhận trong gói chào hàng cạnh tranh]


	
	Tên: [ghi tên nhân sự chủ chốt]

	2.
	Vị trí công việc: [ghi cụ thể vị trí công việc đảm nhận trong gói chào hàng cạnh tranh]


	
	Tên: [ghi tên nhân sự chủ chốt]

	…
	Vị trí công việc

	
	Tên


Chúng tôi cam kết các nhân sự nêu trên đáp ứng đầy đủ yêu cầu năng lực, kinh nghiệm theo hồ sơ yêu cầu chào hàng cạnh tranh.

Đại diện hợp pháp của nhà thầu

[Ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu]
Ghi chú:

(1) Sử dụng Bảng này nếu Chương II – Tiêu chuẩn đánh giá HSĐX có quy định về nội dung nhân sự chủ chốt.


Mẫu số 05
BẢN CAM KẾT THỰC HIỆN GÓI CHÀO HÀNG CẠNH TRANH
Ngày: ​​​________[Điền ngày tháng năm ký cam kết]

Tên gói chào hàng cạnh tranh: ____ [Ghi tên gói chào hàng cạnh tranh theo kế hoạch lựa chọn nhà thầu được duyệt]

Tên dự án: _______ [Ghi tên dự án]

Kính gửi:____ [Điền đầy đủ và chính xác tên của Chủ đầu tư]
Sau khi nghiên cứu hồ sơ yêu cầu, văn bản sửa đổi hồ sơ yêu cầu số ____ [Ghi số của văn bản sửa đổi, nếu có] và yêu cầu thi công đính kèm hồ sơ yêu cầu do ________[Ghi tên Chủ đầu tư] phát hành, chúng tôi, ____ [Ghi tên nhà thầu], có địa chỉ tại _______[Ghi địa chỉ của nhà thầu] cam kết đã nghiên cứu kỹ các thông tin và sẽ thực hiện gói chào hàng cạnh tranh ____ [Ghi tên gói chào hàng cạnh tranh] theo đúng yêu cầu của hồ sơ yêu cầu chào hàng cạnh tranh cũng như tuân thủ các quy định liên quan về quản lý chất lượng công trình xây dựng và bảo đảm thực hiện các yêu cầu khác theo đúng quy định của hồ sơ yêu cầu. 

Chúng tôi xin chịu hoàn toàn trách nhiệm về tính chính xác của thông tin nêu trong bản cam kết này. 

                       Đại diện hợp pháp của nhà thầu

[Ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu]


Chương IV. YÊU CẦU ĐỐI VỚI GÓI CHÀO HÀNG CẠNH TRANH
Mục 1. Giới thiệu về gói chào hàng cạnh tranh
· Tên gói chào hàng cạnh tranh: Sơn bả khu vực hành lang và sảnh Tòa nhà

· Tên Tòa nhà: Chung cư Sky City Towers 88 Láng Hạ

· Chủ đầu tư:  Ban Quản trị tòa nhà Sky City Towers 88 Láng Hạ
· Địa chỉ liên hệ: Ban Quản lý tòa nhà - Tầng KT - Sky City Towers - 88 Láng Hạ, Đống Đa, Hà Nội

· Địa chỉ xây dựng: 88 Láng Hạ, phường Láng Hạ, Đống Đa, Hà Nội

· Quy mô xây dựng công trình: Công trình dân dụng cấp I
· Quy mô công trình: Chung cư Sky City Towers 88 Láng Hạ là tổ hợp nhà ở văn phòng bao gồm 02 tòa nhà cao 30 tầng:

+ Tòa A: 18 tầng ở + Sảnh tòa nhà 
+ Tòa B: 26 tầng ở + Sảnh tòa nhà 

· Phạm vi công việc gói chào hàng cạnh tranh:

+ Cung cấp vật tư sơn, bả.

	Loại vật tư
	Thông số kỹ thuật
	Hãng​​​ (*)

	Sơn lót chống kiềm trong nhà
	- Sơn hệ nước trên cơ sở chất tạo màng Styrene Acrylic. Sơn có độ bám dính tốt. Cùng với các thành phần hóa học đặc biệt, giúp kháng lại hàm lượng kiềm trong vôi tự do của xi măng

- Hàm lượng VOC <50g/lít
	KOVA

	Sơn trần trong nhà (màu trắng)
	- Sơn hệ Acrylic phủ trong nhà

- Hàm lượng VOC <50g/lít
	KOVA

	Sơn nội thất trong nhà (màu hiện tại đang sử dụng tại tòa nhà)
	- Sơn hệ Acrylic phủ trong nhà

- Hàm lượng VOC <50g/lít
	KOVA

	Bột bả
	
	KOVA


(*) Chú ý: hiện nay tòa nhà đang sử dụng loại sơn của hãng Kova. Yêu cầu nhà thầu cung cấp vật tư sơn, bả của hãng KOVA hoặc trong trường hợp có xác nhận của hãng KOVA về việc không có loại sơn theo yêu cầu thì có thể chào loại sơn khác hãng nhưng có chất lượng tương đương hoặc cao hơn.
+ Thi công hoàn thiện sơn, bả (bao gồm cả công việc làm sạch) khu vực hành lang, sảnh 02 tòa nhà (sơn lại, không phải sơn mới lần 1).

+ Nhà thầu sẽ cung cấp toàn bộ các loại máy móc, vật tư, nhân công, bảo hiểm và các chi phí khác để hoàn thành toàn bộ các công việc thuộc phạm vi của gói chào hàng cạnh tranh.

Mục 2. Bảng tiên lượng

Mục này liệt kê khối lượng công việc mà nhà thầu phải thực hiện làm căn cứ để nhà thầu tính toán giá đề xuất chỉ định thầu

BẢNG TIÊN LƯỢNG
1. Diện tích sơn tường, hành lang, thang bộ, thang thoát hiểm tòa tháp A

	STT
	Vị trí
	Diện tích
(m²)
	Số lượng / tầng
	Số tầng
	Tổng diện tích (m²)
	Màu sơn

	1
	Tường hành lang căn hộ
	121,38
	1
	18
	2184,84
	Sơn màu

	2
	Trần hành lang căn hộ
	76,36
	1
	18
	1374,48
	Sơn trắng

	3
	Tường thang thoát hiểm 
	54
	2
	18
	1944
	Sơn trắng

	4
	Bản thang (thang thoát hiểm)
	14
	2
	18
	504
	Sơn trắng

	5
	Trần sảnh A
	88,42
	1
	1
	88,42
	Sơn trắng

	6
	Tường sảnh A
	22
	1
	1
	22
	Sơn màu

	7
	Trần sảnh chờ thang máy hầm B1, B2
	16,17
	1
	2
	32,34
	Sơn trắng

	8
	Tường sảnh chờ thang máy hầm B1
	13,06
	1
	1
	13,06
	Sơn trắng

	9
	Tường sảnh chờ thang máy hầm B2
	11,2
	1
	1
	11,2
	Sơn trắng

	10
	Tổng diện tích sơn màu tháp A
	2206,84
	Sơn màu

	11
	Tổng diện tích sơn trắng tháp A
	3967,5
	Sơn trắng


2. Diện tích sơn tường, hành lang, thang bộ, thang thoát hiểm tòa tháp B

	STT
	Vị trí
	Diện tích
(m²)
	Số lượng / tầng
	Số tầng
	Tổng diện tích (m²)
	Màu sơn

	1
	Tường hành lang căn hộ
	243,74
	1
	26
	6337,24
	Sơn màu

	2
	Trần hành lang căn hộ
	186,22
	1
	26
	4841,72
	Sơn trắng

	3
	Trần ngoài thang xoắn
	17,11
	1
	26
	444,86
	Sơn trắng

	4
	Tường thang thoát hiểm 
	48
	2
	26
	2496
	Sơn trắng

	5
	Bản thang (thang thoát hiểm)
	14
	2
	26
	728
	Sơn trắng

	6
	Bản thang (thang xoắn)
	7,86
	1
	26
	204,36
	Sơn trắng

	7
	Trần sảnh B
	246
	1
	1
	246
	Sơn trắng

	8
	Tường sảnh B
	84,61
	1
	1
	84,61
	Sơn màu

	9
	Tường thang xoắn
	17,76
	1
	26
	461,76
	Sơn màu

	10
	Trần sảnh chờ thang máy hầm B1, B2 
	51,43
	1
	2
	102,86
	Sơn trắng

	11
	Tường sảnh chờ thang máy hầm B1
	33,18
	1
	1
	33,18
	Sơn trắng

	12
	Tường sảnh chờ thang máy hầm B2
	26,18
	1
	1
	26,18
	Sơn trắng

	13
	Tổng diện tích sơn màu tháp B
	6883,61
	Sơn màu

	14
	Tổng diện tích sơn trắng tháp B
	9123,16
	Sơn trắng


Trường hợp nhà thầu phát hiện tiên lượng chưa chính xác so với thiết kế, nhà thầu thông báo cho Chủ đầu tư và lập một bảng riêng cho phần khối lượng sai khác này để chủ đầu tư xem xét. Nhà thầu không được tính toán phần khối lượng sai khác này vào giá đề xuất của gói chào hàng cạnh tranh.

(Tên cụ thể loại vật tư, vật liệu, thiết bị được nêu trong khối lượng mời thầu (nếu có) được hiểu là yêu cầu phải đáp ứng được về tiêu chuẩn kỹ thuật, tính năng kỹ thuật tương đương của chủng loại vật tư, vật liệu, thiết bị mà nhà thầu sử dụng)
Mục 3. Yêu cầu về tiến độ

Mục này nêu tiến độ hoàn thành tất cả các công việc của gói chào hàng cạnh tranh. 

	STT
	Hạng mục công trình
	Ngày bắt đầu
	Ngày hoàn thành

	1
	Toàn bộ hạng mục công trình
	Ngày hợp đồng có hiệu lực
	45 ngày


Chương V. DỰ THẢO HỢP ĐỒNG

____, ngày ____ tháng ____ năm ____
Hợp đồng số: _________



Gói chào hàng cạnh tranh: ____________ [Ghi tên gói chào hàng cạnh tranh]
Thuộc dự án: _________ [Ghi tên dự án]
- Căn cứ Bộ luật dân sự số 33/2005/QH11;

- Căn cứ Luật Thương mại số 36/2005/QH11;

- Căn cứ Luật Nhà ở số 65/2014/QH13;

- Căn cứ Quyết định số ___ngày __tháng __năm __của __về việc phê duyệt lựa chọn nhà thầu gói chào hàng cạnh tranh ___[Ghi tên gói chào hàng cạnh tranh] và thông báo kết quả lựa chọn nhà thầu số ___ngày ___tháng ___năm ____ của Chủ đầu tư;

- Căn cứ biên bản hoàn thiện hợp đồng đã được Chủ đầu tư và nhà thầu trúng thầu ký ngày ____ tháng ____ năm ____;

Chúng tôi, đại diện cho các bên ký hợp đồng, gồm có:

Chủ đầu tư (sau đây gọi là Bên A)

Tên chủ đầu tư [Ghi tên chủ đầu tư]:


Địa chỉ:


Điện thoại:


Fax:


E-mail:


Tài khoản:


Mã số thuế:


Đại diện là ông/bà:


Chức vụ:


Giấy ủy quyền ký hợp đồng số ____ ngày ____ tháng ____ năm ____ (trường hợp được ủy quyền).

Nhà thầu (sau đây gọi là Bên B)

Tên nhà thầu [Ghi tên nhà thầu trúng thầu]:


Địa chỉ:


Điện thoại:


Fax:


E-mail:


Tài khoản:


Mã số thuế:


Đại diện là ông/bà:


Chức vụ:


Giấy ủy quyền số ____ ngày ____ tháng ____ năm ____ (trường hợp được ủy quyền) hoặc các tài liệu khác có liên quan.

Hai bên thỏa thuận ký kết hợp đồng với các nội dung sau:

Điều 1. Đối tượng hợp đồng

Bên A giao cho Bên B thực hiện việc thi công sơn bả khu vực hành lang và sảnh Tòa nhà Chung cư Sky City Towers 88 Láng Hạ.
Điều 2. Thành phần hợp đồng

Thành phần hợp đồng và thứ tự ưu tiên pháp lý như sau:

1. Văn bản hợp đồng (kèm theo Phụ lục);

2. Biên bản thương thảo, hoàn thiện hợp đồng;

3. Quyết định phê duyệt kết quả lựa chọn nhà thầu;

4. Hồ sơ đề xuất và các văn bản làm rõ hồ sơ đề xuất của nhà thầu trúng thầu (nếu có);

5. Hồ sơ yêu cầu và các tài liệu sửa đổi, làm rõ hồ sơ yêu cầu (nếu có);

6. Các tài liệu kèm theo khác (nếu có). 

Điều 3. Trách nhiệm của Bên A

Bên A cam kết thanh toán cho Bên B theo giá hợp đồng và phương thức thanh toán nêu tại Điều 5 của hợp đồng này cũng như thực hiện đầy đủ nghĩa vụ và trách nhiệm khác được nêu trong hợp đồng.
Điều 4. Trách nhiệm của Bên B

Bên B cam kết tiến hành công việc sơn bả khu vực hành lang và sảnh Tòa nhà Chung cư Sky City Towers 88 Láng Hạ nêu trong HSYC, tuân thủ quy định của pháp luật trong và sau quá trình thi công đồng thời cam kết thực hiện đầy đủ các nghĩa vụ và trách nhiệm được nêu trong hợp đồng.

Điều 5. Giá hợp đồng và phương thức thanh toán

1.  Giá hợp đồng: _____________ [Ghi rõ giá trị bằng số, bằng chữ].

2.  Phương thức thanh toán: 

a) Hình thức thanh toán 

 [Căn cứ tính chất và yêu cầu của gói chào hàng cạnh tranh mà quy định thanh toán bằng tiền mặt, thư tín dụng, hoặc chuyển khoản...].

b) Thời hạn thanh toán 

 [Căn cứ tính chất và yêu cầu của gói chào hàng cạnh tranh mà quy định thời hạn thanh toán ngay hoặc trong vòng một số ngày nhất định kể từ khi nhà thầu xuất trình đầy đủ các chứng từ theo yêu cầu. Đồng thời, cần quy định cụ thể về chứng từ thanh toán phù hợp với quy định của pháp luật].
c) Số lần thanh toán 
     [Căn cứ tính chất và yêu cầu của gói chào hàng cạnh tranh mà quy định số lần thanh toán, có thể theo giai đoạn, theo phần công việc đã hoàn thành hoặc thanh toán một lần khi hoàn thành toàn bộ hợp đồng]. 

Điều 6. Loại hợp đồng: Trọn gói
Điều 7. Thời gian thực hiện hợp đồng 

Thời gian thực hiện hợp đồng: _________ [Ghi thời gian thực hiện hợp đồng phù hợp với yêu cầu của HSYC và kết quả thương thảo, hoàn thiện hợp đồng giữa hai bên].  

Điều 8. Hiệu chỉnh, bổ sung hợp đồng

1. Việc hiệu chỉnh, bổ sung hợp đồng có thể được thực hiện trong các trường hợp sau:___[Ghi các trường hợp mà hợp đồng có thể được điều chỉnh cho phù hợp với tính chất của gói chào hàng cạnh tranh].

2. Trường hợp phát sinh các hạng mục công việc ngoài phạm vi hợp đồng, Bên A và Bên B sẽ tiến hành thương thảo để làm cơ sở ký kết phụ lục bổ sung hợp đồng. 

Điều 9. Bảo đảm thực hiện hợp đồng
1. Bên B phải thực hiện biện pháp bảo đảm thực hiện hợp đồng theo các yêu cầu sau:

- Thời hạn nộp bảo đảm thực hiện hợp đồng: 60 ngày.
- Hình thức bảo đảm thực hiện hợp đồng: đặt cọc hoặc thư bảo lãnh của tổ chức tín dụng hoặc chi nhánh ngân hàng nước ngoài được thành lập theo pháp luật Việt Nam.

  
- Giá trị bảo đảm thực hiện hợp đồng: 10% giá hợp đồng. 

- Hiệu lực của bảo đảm thực hiện hợp đồng: kể từ ngày hợp đồng có hiệu lực cho đến hết ngày ____ tháng ____ năm ____.

2. Bảo đảm thực hiện hợp đồng sẽ được trả cho Bên A khi Bên B không  hoàn thành nghĩa vụ và trách nhiệm của mình theo hợp đồng làm phát sinh thiệt hại cho Bên A; bên B thực hiện hợp đồng chậm tiến độ do lỗi của mình nhưng từ chối gia hạn hiệu lực của bảo đảm thực hiện hợp đồng. 

3. Bên A phải hoàn trả bảo đảm thực hiện hợp đồng cho Bên B trong thời hạn: 05ngày làm việc kể từ khi kết thúc hợp đồng.

Điều 10. Chấm dứt hợp đồng 

1. Bên A hoặc Bên B có thể chấm dứt hợp đồng nếu một trong hai bên có vi phạm cơ bản về hợp đồng như sau:

a) Bên B không thực hiện một phần hoặc toàn bộ nội dung công việc theo hợp đồng trong thời hạn đã nêu trong hợp đồng hoặc trong khoảng thời gian đã được Bên A gia hạn;

b) Bên B bị phá sản, giải thể;

c) Các hành vi khác (nếu có).

2. Trong trường hợp Bên A chấm dứt hợp đồng theo điểm a khoản 1 Điều này, Bên A có thể ký hợp đồng với nhà thầu khác để thực hiện phần hợp đồng mà Bên B đã không thực hiện. Bên B sẽ chịu trách nhiệm bồi thường cho Bên A những chi phí vượt trội cho việc thực hiện phần hợp đồng này. Tuy nhiên, Bên B vẫn phải tiếp tục thực hiện phần hợp đồng mà mình đang thực hiện và chịu trách nhiệm bảo hành phần hợp đồng đó.

3. Trong trường hợp Bên A chấm dứt hợp đồng theo điểm b khoản 1 Điều này, Bên A không phải chịu bất cứ chi phí đền bù nào. Việc chấm dứt hợp đồng này không làm mất đi quyền lợi của Bên A được hưởng theo quy định của hợp đồng và pháp luật.

Điều 11. Vật tư, máy móc, thiết bị

Nhà thầu phải đảm bảo tất cả vật tư, máy móc, thiết bị sử dụng cho công trình đáp ứng đúng yêu cầu kỹ thuật và được kiểm định theo quy định của pháp luật.

Chủ đầu tư sẽ kiểm tra vật tư, máy móc, thiết bị tại nơi khai thác, nơi sản xuất hoặc tại công trường vào bất kỳ thời điểm nào.

Nhà thầu phải đảm bảo bố trí cán bộ và các điều kiện cần thiết cho việc kiểm tra vật tư, máy móc, thiết bị nêu trên.

Điều 12. Bảo hành, sửa chữa, khắc phục sai sót 


Nhà thầu bảo đảm thực hiện chế độ bảo hành đối với công trình như đã nêu trong HSĐX. 


Kể từ ngày hoàn thành cho đến khi kết thúc thời hạn bảo hành công trình, chủ đầu tư sẽ thông báo cho nhà thầu về các sai sót trong công trình. Thời hạn bảo hành công trình phải được gia hạn cho đến khi các sai sót được sửa chữa xong.


Mỗi lần có thông báo về sai sót trong công trình, nhà thầu phải tiến hành sửa chữa sai sót đó trong khoảng thời gian quy định mà chủ đầu tư đã thông báo.

Nếu nhà thầu không sửa chữa sai sót trong khoảng thời gian được chủ đầu tư quy định tại thông báo sai sót trong công trình thì chủ đầu tư được thuê tổ chức khác khắc phục sai sót, xác định chi phí khắc phục sai sót và nhà thầu sẽ phải hoàn trả khoản chi phí này.

Điều 13. Nghiệm thu, hoàn công


Chủ đầu tư tổ chức nghiệm thu sau khi Bên B hoàn thành công việc. Biên bản nghiệm thu phải được đại diện chủ đầu tư và nhà thầu ký xác nhận.


Điều 14. Bồi thường thiệt hại
1. Trong trường hợp Bên B chậm hoàn thành công việc tại Hợp đồng ngoại trừ trường hợp bất khả kháng hoặc bị hạn chế thực hiện hợp đồng theo quyết định của cơ quan nhà nước có thẩm quyền liên quan đến biện pháp phòng dịch Covid 19 tại Tòa nhà , Bên B phải chịu một khoản phạt bằng 0,5% giá Hợp đồng cho mỗi ngày chậm thực hiện, và phải bồi thường toàn bộ thiệt hại mà Bên A phải gánh chịu do việc Bên B chậm hoàn thành công việc tại Hợp đồng. 

2. Trong trường hợp Bên A chậm thanh toán theo đúng thời hạn phải thanh toán cho Bên B tại Hợp đồng này, Bên A phải trả tiền lãi chậm thanh toán được tính bằng lãi suất gửi tiết kiệm kỳ hạn 12 tháng của Ngân hàng Vietcombank tính trên số tiền chậm thanh toán cho thời gian từ ngày phải thanh toán đến ngày thanh toán thực tế.

Điều 15. Giải quyết tranh chấp
1. Bên A và Bên B có trách nhiệm giải quyết các tranh chấp phát sinh giữa hai bên thông qua thương lượng, hòa giải.

2. Nếu tranh chấp không thể giải quyết được bằng thương lượng, hòa giải trong thời gian 15 ngày kể từ ngày phát sinh tranh chấp thì bất kỳ bên nào cũng đều có thể yêu cầu đưa việc tranh chấp ra tòa án nhân dân có thẩm quyền để giải quyết.
Điều 16. Hiệu lực hợp đồng 

1.  Hợp đồng có hiệu lực kể từ __[Ghi cụ thể ngày có hiệu lực của hợp đồng].
2.  Hợp đồng hết hiệu lực sau khi hai bên tiến hành thanh lý hợp đồng theo luật định.

Hợp đồng được lập thành ____ bộ, chủ đầu tư giữ ____ bộ, nhà thầu giữ ____ bộ, các bộ hợp đồng có giá trị pháp lý như nhau.

	ĐẠI DIỆN HỢP PHÁP CỦA

NHÀ THẦU

[Ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu]
	ĐẠI DIỆN HỢP PHÁP CỦA

CHỦ ĐẦU TƯ

[Ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu]


PHỤ LỤC

BẢNG GIÁ HỢP ĐỒNG

(Kèm theo hợp đồng số _____, ngày____tháng_____năm______)

[Phụ lục này được lập trên cơ sở HSYC, HSĐX và những thỏa thuận đạt được trong quá trình thương thảo, hoàn thiện hợp đồng, bao gồm các nội dung trong Biểu giá theo Mẫu số 04 trong Mẫu HSYC này]


Mẫu số 06
BẢO LÃNH THỰC HIỆN HỢP ĐỒNG(1)

____, ngày ____ tháng ____ năm ____

Kính gửi: _________[ghi tên chủ đầu tư]
(sau đây gọi là chủ đầu tư)

Theo đề nghị của ____[ghi tên nhà thầu] (sau đây gọi là nhà thầu) là nhà thầu đã trúng thầu gói chào hàng cạnh tranh ____[ghi tên gói chào hàng cạnh tranh] và cam kết sẽ ký kết hợp đồng cho gói chào hàng cạnh tranh trên (sau đây gọi là hợp đồng); (2)

Theo quy định trong HSYC (hoặc hợp đồng), nhà thầu phải nộp cho Chủ đầu tư bảo lãnh của một ngân hàng với một khoản tiền xác định để bảo đảm nghĩa vụ và trách nhiệm của mình trong việc thực hiện hợp đồng;

Chúng tôi, ____[ghi tên của ngân hàng]  có trụ sở đăng ký tại ____[ghi địa chỉ của ngân hàng(3)] (sau đây gọi là “Ngân hàng”), xin cam kết bảo lãnh cho việc thực hiện hợp đồng của Nhà thầu với số tiền là ____[ghi rõ giá trị tương ứng bằng số, bằng chữ và đồng tiền sử dụng theo quy định tại hợp đồng]. Chúng tôi cam kết thanh toán vô điều kiện, không hủy ngang cho chủ đầu tư bất cứ khoản tiền nào trong giới hạn ____[ghi số tiền bảo lãnh] như đã nêu trên, khi có văn bản của chủ đầu tư thông báo nhà thầu vi phạm hợp đồng trong thời hạn hiệu lực của bảo lãnh thực hiện hợp đồng.

Bảo lãnh này có hiệu lực kể từ ngày phát hành cho đến hết ngày___tháng___năm ____(4).

	    Đại diện hợp pháp của ngân hàng

[ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu]


Ghi chú:

(1) Chỉ áp dụng trong trường hợp biện pháp bảo đảm thực hiện hợp đồng là thư bảo lãnh của tổ chức tín dụng hoặc chi nhánh ngân hàng nước ngoài được thành lập theo pháp luật Việt Nam.

(2) Nếu ngân hàng bảo lãnh yêu cầu phải có hợp đồng đã ký mới cấp giấy bảo lãnh thì Chủ đầu tư sẽ báo cáo chủ đầu tư xem xét, quyết định. Trong trường hợp này, đoạn trên có thể sửa lại như sau:

“Theo đề nghị của ____ [ghi tên nhà thầu] (sau đây gọi là nhà thầu) là nhà thầu trúng thầu gói chào hàng cạnh tranh ____[ghi tên gói chào hàng cạnh tranh] đã ký hợp đồng số__[ghi số hợp đồng] ngày ____ tháng ____ năm ____  (sau đây gọi là Hợp đồng).”

(3) Địa chỉ ngân hàng: ghi rõ địa chỉ, số điện thoại, số fax, e-mail để liên hệ.

(4) Ghi thời hạn phù hợp với yêu cầu quy định tại hợp đồng
� Căn cứ  quy mô, tính chất của gói thầu, nội dung dự thảo hợp đồng theo Mẫu này có thể sửa đổi, bổ sung cho phù hợp.  


2 Cập nhật các văn bản quy phạm pháp luật hiện hành. 





